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在线开放课程1.销售净利率

（1）公式=净利润/销售收入

（2）指标评价：正指标      

（3）净利润的局限性与指标分解：

           销售毛利率、销售成本率、主营业务利润

率、营业利润率
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2.销售毛利率
（1）公式=（销售收入-销售成本）/销售收入

（2）指标评价：正指标

（3）指标分析：

 反映企业营业活动的初始获利能力，体现其获利空间和

基础 ；
 该比率与同行业其他企业的毛利率对比，可以揭示企业

在定价决策、成本控制等方面存在的问题，还可以表

明企业在同行业中的市场竞争力 ；
 具有明显的行业特点。 一般来说，营业周期短、固定

成本低的行业毛利率水平比较低，如商品零售业；而

营业周期长、固定成本高的行业毛利率高，如重工业

企业。 
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3.销售成本率
（1）公式：=销售成本/销售收入

（2）指标评价：负指标

（3）销售成本率+销售毛利率=1
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4. 主营业务利润率

（1）公式：=主营业务利润/销售收入

（2）评价：正指标

（3）指标分析：

 反映主营业务活动的获利水平

 在银行界，对这个比率的重视有助于突出主营业务收

入在还款来源中被视为第一还款来源的观念。对于抵

押担保等信用支持，虽然也要重视，但不能代替第一

还款来源，这是国际银行界的惯例，也是每个财务分

析人员都要树立的观念。 



在线开放课程

5.营业利润率
（1）公式：营业利润/销售收入

（2）指标评价：正指标

（3）指标分析：

不仅考核主营业务的盈利能力，而且考核非主营业务

的盈利能力，在企业多元化经营的今天，具有更重要

的意义。 
不仅考核了与产品经营直接相关的成本费用，而且也

考核了与产品经营间接相关但必须发生的期间费用，

使得对企业经营业务的获利能力的考核更趋全面，更

能体现营业利润率的稳定性和持久性。 
相对于净利润而言，营业利润是利润总额中最基本、

最稳定的部分，该指标越高，盈利的质量越好。
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